CARNET DENTRETIENS

Club Entreprendre

Comment es-tu devenu chef
d’entreprise ?

Aprées un IUT en Génie Mécanique,
jintegre I'lFAG, en 3eme année, je
deviens stagiaire en controleur de
gestion chez Sapso, une cartonnerie du
sud-ouest de la France. A la fin de mon
3°M cycle, je reviens sur Toulouse pour
étre Merchandiseur chez Grosfillex.

Je commercialise ensuite des agrafes
destinées aux magasins de bricolage et
au secteur agricole, pour le compte de
Rocagraf pendant 4 ans puis je
m’installe du c6té de Biarritz afin de
vendre a la grande distribution les
engrais Bio de Solabiol. Au bout de 4
ans, je deviens alors Responsable
Centrales pour Sad, spécialisée dans la
décoration en polystyréne pour plafond.
Aprés 2,5 ans, je déménage sur Agen
pour prendre en charge la direction des
ventes Sud de la France (2
commerciaux) de Sidamo, fabricant de
machines-outils.

Mais mon réve de gosse était de
travailler dans [Il'aéronautique, de
devenir pilote pro. Alors, je pars aux
USA 8 jours avant le 11/09 et I'attentat
du World Trade center et reste la-bas 8
mois. De retour en France, je vends des
portes-blindées pour ATR puis de
'aménagement d'avions VIP pour la
société JCB Aero.

Jean-Francois BUC
Fondateur et Président de DESIGN’AIR

IFAG Toulouse - Promotion 1986

En 2006, je franchis le pas et crée
Design’Air également spécialisé dans
'aménagement intérieur d'avions et
bateaux. Nous réalisons 2,5 M€ de CA
(dont 80% a I'export) avec 35 salariés.

Une de tes expériences
professionnelles marquantes?

Responsable grands comptes pour des
PME intervenant de la grande distribution
(hors alimentation). Une belle école pour
apprendre la gestion du stress et du
risque ainsi que la négociation.

La tendance a venir dans ton métier ?

Le milieu de I'aéronautique VIP connait
des cycles de 4/5 ans. Nous avons été
dans un cycle bas et amorgons un cycle
positif. Le secteur du luxe est encore
porteur en France, espérons que nous
saurons conserver nos savoir-faire
longtemps.

Si tu changeais de métier ?
Chef étoilé dans un pays étranger.

Et pendant ton temps libre ?

Je profite de mes voyages professionnels
pour m’octroyer quelgues jours avant ou
apreés mes rendez-vous afin de découvrir
les pays visités en Asie, Moyen-Orient,
Russie, Mexique, USA, Brésil...

Tes plus belles
réussites

= Donner du travail a 35
personnes en continuant
de porter le savoir-faire
francais.

= Faire de mon entreprise
une société a 80% a
I'export

= Avoir obtenu ma licence
de pilote professionnelle
aux USA.

= FEtre devenu un
fournisseur privilégié
des flottes royales des
pays du Moyen-Orient
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