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Florian CAYRÉ 
Directeur commercial Cloud/Data /IA/Sécurité 
APSIDE (ESN) 
 
IFAG Toulouse - Promotion 2007 

 

https://www.linkedin.com/in/florian-cayr%C3%A9-909178b3/
https://www.linkedin.com/in/florian-cayr%C3%A9-909178b3/
https://www.apside.com/fr/
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Erc 

 

Comment es-tu arrivé à ton poste 

actuel ?  

Mon DUT de Génie électrique et 

informatique industrielle en poche, 

j’intègre l’IFAG dans le but de vendre des 

produits techniques. Je commence par 

une expérience terrain très formatrice : 

de la prospection par téléphone, du porte 

à porte puis de la vente d’assurance aux 

particuliers chez EPARGNE DE 

FRANCE. 

Deux années qui me permettront de 

rejoindre, MAGNUS, dès 1993 en tant 

que technico-commercial. Cet éditeur de 

logiciels pour le monde public, est passé 

de 100 à plus de 1000 personnes (après 

le rachat par BERGER LEVRAULT en 

2009) en l’espace de 20 ans. J’ai évolué 

en occupant des postes à 

responsabilités variées : responsable 

d’une équipe de 4 puis 10 conseillers 

commerciaux ; directeur de 

l’administration des ventes (90 

personnes), des ventes directes, des 

opérations commerciales et marketing. 

En 2010, je deviens Business Developer 

des gammes spécialisées en appui aux 

commerciaux. Je prends ensuite la 

direction d’une agence pendant 3 ans, 

puis deviens Responsable Grands 

Comptes Sud-Ouest de 2017 à 2023.  

 

 

 

 

 
▪ Ma famille 

 

▪ Les hommes que j’ai 
recrutés et encadrés 

 

▪ Les processus mis en 
place 

 

▪ Mes résultats 
commerciaux 

 

▪ Mes sociétés 
immobilières 
 

 
 

Tes plus belles 
réussites  

Pascal CLERC 
Commercial Grands comptes Occitanie  
et channel France 
JILITI (Infrastructures IT) 

 
IFAG Toulouse - Promotion 1993 

 

Après 16 ans chez Berger Levrault, 

JILITI, spécialisé en infrastructures IT, 

m’offre en 2023 l’opportunité de 

devenir KAM Occitanie et Channel 

France. 

Une de tes expériences 

professionnelles marquantes ? 

La création de la supply chain chez 

Magnus. Il a fallu mettre en place 

toutes les ressources humaines, mais 

aussi les processus associés, les 

outils. Un projet passionnant ! 

Les tendances à venir dans                      

ton métier ? 

Le développement à l’international 

plutôt dans des pays francophones 

comme l’Afrique, la Belgique, le 

Canada mais aussi les Etats-Unis. 

Si tu changeais de métier ? 

Marchand de biens sans doute car je 

fais de l’immobilier depuis plusieurs 

années.  

Et pendant ton temps libre ? 

Je joue de la guitare depuis 20 ans, 

j’adore aller aux concerts ou au théâtre 

- surtout quand je viens à Paris - et fais 

du sport en salle 2/3 fois par semaine. 
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« Soyez vous-même, les 

autres sont déjà pris » 

Oscar Wilde 

 

 

Ta philosophie de vie ? 
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https://www.linkedin.com/in/charlotte-ferreira-02368a9/
https://cyber.gouv.fr/


  

 

 
 

▪ Lobbyiste 

 

 
 
 

 

 

 
▪ Mon expérience chez 

EBP fut riche en succès 
humains mais également 
financiers. 

La BU que j’ai montée, de 

toute pièce, est toujours 

pérenne et à perdurer 

après mon départ. 

 

 
 
 

Tes plus belles 
réussites  

Frank LASCOMBES 
Directeur des partenariats Profession 
Comptable 
AGIRIS (Groupe ISAGRI) 
 
IFAG Lyon - Promotion 1999 
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Comment es-tu arrivé à ton poste 
actuel ?  

Après un BTS Compta-Gestion et un 
DECF par correspondance, je poursuis 
à l’IFAG, où je deviens dès la 3e année 
Directeur adjoint d’une PME spécialisée 
en informatique pour les chirurgiens-
dentistes.  

Cette première expérience me conduit 
chez GESCAP comme ingénieur 
commercial, puis chez SAGE après son 
rachat, où j’évolue au poste de 
Responsable Grands Comptes. 

En 2004, je rejoins EBP, éditeur de 
logiciels pour TPE, et y développe 
pendant 8 ans une business unit dédiée 
aux experts-comptables. En 2011, je me 
lance dans l’entrepreneuriat avec 
NS2B, puis fonde ADVYZ, cabinet de 
conseil en organisation pour les 
cabinets comptables, tout en prenant la 
direction commerciale de LINKOFFICE. 

En 2016, j’intègre QUICKBOOKS 
France pour accompagner la 
transformation numérique des experts-
comptables. 7 ans plus tard, je poursuis 
cette dynamique chez BOBBEE, une 
plateforme de production comptable et 
de gestion financière innovante, en tant 
que Directeur Commercial Associé. 

Un an plus tard, je saisis l’opportunité  
d’être Directeur des partenariats chez 
AGIRIS (groupe ISAGRI),1er éditeur 
français indépendant de logiciels de 
gestion pour la PCL). 

 

Une de tes expériences 
professionnelles marquantes ? 

Les 8 années passées chez EBP 
m’ont permis de créer et développer 
une BU en partant de rien pour arriver 
à une équipe de 20 personnes, très 
rentable ! J’ai surtout compris que ce 
qui m’anime dans un travail, c’est le 
business development et les relations 
humaines. 

Les tendances à venir dans                      
ton métier ? 

La virtualisation du poste de travail, 
VDI (Virtual Desktop Infrastructure), 
sera une technologie majeure dans le 
développement des entreprises mais 
aussi chez le particulier. Il y aura 
moins d’infrastructure informatique in 
situ car trop complexe à maintenir et à 
sécuriser. 

Et pendant ton temps libre ? 

Je suis membre de « Mosaïc », un 
groupe de 5 sociétés expertes en 
conseil auprès des experts-
comptables. Nous organisons des 
conférences pour sensibiliser cette 
profession aux évolutions à venir.  
Je suis passionné de vin et participe 
souvent à des soirées dégustations. 
J’essaie également de pratiquer, le 
plus possible, du vélo de route. 

 

 

 

Si tu changeais de 

métier ? 
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