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▪ « Le présent est fait de 

luttes et l’avenir nous 

appartient » 

(Che Guevara) 

 

 

Ta philosophie de vie ? 
Comment es-tu arrivé à créer ton 

entreprise ? 

J’ai toujours aimé le commerce, le médical 

et le paramédical. Cette appétence m’a 

amené à faire un BTS d’opticien-lunetier 

en alternance à Lyon. En magasin 

d’optique pendant 2 ans, je me suis rendu 

compte que ce n’était pas vraiment ce que 

je voulais faire. J’ai donc poursuivi avec 

l’IFAG toujours en alternance que j’ai 

effectuée chez PARADISE DESIGN, un 

fabricant de lunettes pendant 3 ans. J’y ai 

appris l’export, la gestion des 

commandes, le SAV…et surtout j’y ai 

rencontré Guillaume, mon associé actuel 

et Designer.  

Après 3 années de travail en commun, 

nous développons une idée de charnière 

magnétique que nous appelons 

« connexion magnétique ». Après de 

nombreux prototypes, nous décidons de 

nous lancer en créant BAARS EYEWEAR 

en 2014 et de breveter l’idée. Nous avons 

commencé à commercialiser nos lunettes 

dès 2015 mais nous poursuivons sans 

discontinuer la R&D de cette innovation 

unique au monde. Nous proposons nos 40 

modèles uniquement à des distributeurs 

indépendants partout en Europe, et 

demain, de l’autre côté de l’Atlantique. 

 

 

Quelle est ton offre ? 

On propose des lunettes de vue et des 

lunettes solaires, fabriquées 100% en 

France, haut de gamme et comprenant une 

connexion magnétique (plus 

communément appelée charnière), une 

innovation unique au monde ! Notre 

gamme se compose de 40 modèles 

déclinés en 5 couleurs. Les matériaux que 

nous utilisons sont l’acétate, la poudre de 

nylon (impression 3D), le métal et de 

l’aimant pour les charnières aimantées. 

Les tendances à venir dans                      

ton métier/secteur ? 

Les consommateurs veulent de plus en 

plus acheter français ou européen attachés 

à des services (SAV). 

Ce que la vie t’a appris ? 

Si on a une idée, il ne faut pas hésiter à se 

lancer tout en mesurant les risques bien 

sûr. J’ajouterais que pour réussir, il faut 

s’ouvrir aux autres et savoir bien 

s’entourer. 

Et pendant ton temps libre ? 

J’habite Aix-les-Bains parce que j’adore la 

montagne. Je passe la plupart de mon 

temps libre à faire des randonnées, du ski 

et du trail (70/80 km). 

Liens utiles 

http://www.baars-eyewear.com/
https://www.capital.fr/entreprises-marches/baars-everywear-la-start-up-qui-a-invente-la-branche-de-lunettes-incassable-1249425

