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Comment es-tu arrivé a ton poste
actuel ?

Apreés un master en histoire puis I'lFAG a
Lyon, jai commencé avec AUCHAN en tant
gue chef de rayon puis acheteur. Je voulais
partir a I'étranger et un chasseur de téte m’a
proposé une opportunité chez MAF
CARREFOUR a Dubai. Six ans plus tard, en
2013, je rejoins AL MAYA GROUP, une
entreprise  familiale  indienne, pour
restructurer la branche distribution (équipe
de 200 personnes). En 2015, IGR
(Integrated Green Resources) me sollicite
pour devenir General Manager L’aventure
dure 4 ans et I'entreprise est aujourd’hui
leader, aux Emirats, dans I'agriculture bio et
produits Free From.

En 2019, je suis sollicit¢ par GHASSAN
ABOUD GROUP un conglomérat (fondé par
Ghassan Aboud, un entrepreneur d’origine
syrienne) regroupant de 'automobile (le plus
gros ré-exportateur de voitures au monde),
de la Logistigue, du Retail, Catering,
Hospitality, Pastoral, Creative Media,
humanitaire..., pour créer la division Trading
& Distribution Alimentaire. Avec mon équipe
de 12 personnes, nous achetons et
revendons des matiéres premieres (volaille,
viande...) en plus de représenter des
marques (Pasquier, Tyson, Minerva Foods,
JBS...). Notre activité a débuté en 2020, et
réalise un tres bon CA. Nous prévoyons une
belle croissance et un recrutement de 40
personnes en 2021 !

Angelo DJAFFARDJEE
Chief Executive Officer and Board member

GHASSAN ABOUD GROUP

IFAG Lyon - Promotion 2005

Les tendances a venir dans
ton métier/secteur ?

Le développement de marketplace
intégrant lIntelligence artificielle. Jai
congu une App B2B (BuyGro) qui
approvisionne les épiceries et cafétérias
indépendantes tout en donnant aux
marques la visibilité de leur marché. Elle
aide également les clients a anticiper les
tendances a venir et a s’approvisionner
en conséquence. On vient de recevoir le
prix Meilleur B2B E-Marketplace 2021
par le magazine Entrepreneur

Quelle est ta valeur ajoutée ?

J'aime redéfinir les stratégies des
entreprises, recruter les équipes. Cette
culture entrepreneuriale liée au négoce
dans la distribution, plait aux entreprises
familiales dans lesquelles j'ai exercé car
on va droit au but.

Ce que la vie t’a appris ?

Je suis né a Madagascar et j'ai grandi a
La Réunion, une ile arc-en-ciel ot I'on
apprend a aimer le multiculturalisme.
Cette dimension m’'a permis de
m’adapter a tous mes interlocuteurs a
I'étranger.

Et pendant ton temps libre ?

Je m’évade dans le désert car avec le
métier qu'on exerce, il faut bien se
ressourcer et le cadre ici s’y préte.

Ta philosophie de vie ?

« Ne vous souciez pas
des échecs, souciez-vous
des chances que vous
laissez échapper lorsque
vous n’essayez méme
pas. »

Jack Canfield
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