
 

 

Comment as-tu a créé ton 
entreprise ? 

Après dix ans passés chez KLAXOON, 

où j’ai participé à une aventure humaine 

et business incroyable – de 10 à 300 

collaborateurs et de 1 à 13 M€ de CA – 

j’ai découvert à quel point les 

recommandations et mises en relation 

pouvaient accélérer la croissance. 

 

Quand je me suis lancé en indépendant, 

j’ai constaté que ce levier était encore 

sous-exploité dans la plupart des 

entreprises. Beaucoup recevaient 

quelques recommandations “au hasard”, 

sans processus, sans mesure, et sans 

reconnaissance pour les ambassadeurs. 

Avec un partenaire, j’ai alors creusé le 

sujet du “referral” : les méthodes, les 

outils, les freins. Le constat était clair : il 

manquait une solution simple, accessible 

et mesurable pour activer le bouche-à-

oreille à grande échelle. 

C’est ainsi qu’est née REFERALL.IO en 

2024, une plateforme SaaS qui aide les 

entreprises B2B à structurer, 

automatiser et valoriser la 

recommandation.  

L’idée : faire du bouche-à-oreille un canal 

de croissance puissant, fluide et humain. 

Quelle est ton offre ? 

REFERALL.IO est une plateforme 

SaaS qui permet aux entreprises 

d’activer et de piloter leurs programmes 

de recommandation : identification 

d’ambassadeurs, automatisation des 

campagnes, suivi des performances et 

récompenses personnalisées. 

La tendance à venir dans ton 
secteur ? 

Le B2B entre dans une ère de 

confiance et de communauté : les 

entreprises redécouvrent la puissance 

des relations humaines.  

L’avenir ? Le “nearbound” : valoriser les 

écosystèmes, les ambassadeurs et la 

mise en relation qualifiée. 

Le Referall (parrainage) est le canal 

d’acquisition et de vente le plus efficace 

: panier moyen 30% plus élevé, taux de 

transformation jusqu'à 3x plus élevé, 

durée du cycle de jusqu'à 2 fois plus 

court. 
 

Et pendant ton temps libre ? 

Je suis passionné de NBA, de conquête 

spatiale, de tech et de crypto. Et pour 

m’aérer l’esprit, rien de tel qu’un bon 

trail ou une sortie running. 

 

 
Essayer d’être gentil, 

chercher le consensus et le 

compromis. La 

bienveillance reste pour moi 

le meilleur moteur de 

progression collective. 

 
 

 

 

 

 
 

Mon profil LinkedIn 

Referall.io 

 

 

 

Ta philosophie de 
vie ?  

 

CARNET D’ENTRETIENS 

Entreprendre  

 

 Club Agro-Alimentaire 

Tes liens utiles ? 

Louis JAMET 
Fondateur et dirigeant 
REFERALL.IO (Parrainage) 
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https://www.linkedin.com/in/louis-jamet/
https://www.referall.io/

