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Faire en sorte de toujours 

garder une forme de 

liberté.  

 

Comment es-tu arrivé à ton poste 

actuel ? 

Après mon Bachelor à l’EGC, j’ai fait un 

stage de 6 mois au Vietnam qui m’a 

amené à poursuivre 1 an de cours en 

mandarin à l’école ISUGA pour me 

spécialiser en commerce avec l’Asie. Je 

suis parti faire un échange de 4 mois en 

Chine mais cette expérience ne m’a pas 

plu. De retour en France, je poursuis à 

l’IFAG en alternance au Crédit Agricole. 

Dans mon équipe, un collègue d’origine 

Marocaine me parle de faire une VIE au 

Maroc. Je candidate alors au Vietnam et 

au Maroc et j’ai le luxe de pouvoir choisir 

entre 2 sociétés pour effectuer un VIE à 

Casablanca.  

En 2017, je choisis le groupe AMIQUAR 

pour effectuer ce VIE. Une fois mon VIE 

effectué, une des filiales du groupe -

TRAVYL - me propose le poste de 

Responsable Export, toujours basé à 

Casablanca. 

La période Covid arrive en 2020. Le 

groupe ayant une activité en lien étroit 

avec l’automobile et l’aéronautique connait 

une période assez délicate. Le groupe 

m’invite à revenir poser mes valises en 

France avec un poste comprenant plus de 

responsabilités et périmètre plus large 

(Afrique, Maghreb, et moitié de la France).  

 

 

Chose que j’accepte dans un premier 

temps, mais 3 mois plus tard je décide de 

rejoindre David HERVE, le fondateur de 

DHC, qui est aussi un ami. Avec le projet 

commun de faire de DHC le leader de 

l’accompagnement de PME / ETI pour leur 

développement en AFRIQUE.  

Les tendances à venir dans                      

ton métier/secteur ? 

L’exportation représente un axe de 

développement indispensable pour les 

entreprises, à l’instar de l’innovation. 

L’Afrique se développe à grands pas et les 

entreprises, quel que soit leur domaine 

d’activité, cherchent à s’y implanter. 

Quelle est ta valeur ajoutée ? 

Ma connaissance du marché Africain et de 

ses acteurs économiques. 

Ce que la vie t’a appris ? 

La puissance du réseau est un élément qui 

se révèle être une force tant professionnel-

lement que personnellement. 

Et pendant ton temps libre ? 

Du sport (boxe, surf) et des voyages. 

Casablanca est une ville étouffante à vivre 

mais on peut s’évader dans tout le Maroc, 

pour des coûts modestes, soit à la mer, à 

la montagne ou dans le désert. 

Ta philosophie de vie ? 
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Tes liens utiles 

https://www.linkedin.com/in/julien-collic-facilitateur-export-38967b8b/

